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Mata Pozyczka,
a duzy potencjat

Jedno spotkanie z litewskim inwestorem wystarczyto, aby z przytupem wejs¢ na
polski rynek pozyczek online. Idea pozyczania w sieci wiasnie sie rodzita. Dzi$, spotka
Mata Pozyczka niewielka jest tylko z nazwy. Cztery lata wystarczyty, aby zbudowac
jedna z najdynamiczniej rozwijajacych sie w Polsce firm sektora pozyczek online.

Byt rok 2012. Pozyczanie w sieci dopiero sie rodzito. Kto wtedy zainwe-
stowat, wygrywat. Tak byto rowniez w przypadku firmy Mata Pozyczka.
Kapitat litewskiej Grupy Aventus Capital dat solidny budulec do stworzenia
jednej z najdynamiczniej rozwijajacych sie firm pozyczajacych w sieci. Dzi$
Aventus Capital, poza Polska, prowadzi dziatalno$¢ w Czechach, Gruzji, na
totwie, a za chwile rowniez w Kazachstanie.

Chwilowy trend czy rzeczywista potrzeba rynku?
0 mikropozyczkach, ktore spotkamy w sieci, nie mozna moéwic¢ w ka-
tegoriach trendu czy mody. Najwieksi, tacy jak Goldman Sachs, in-

westuja w tego typu rozwiazania. Nawet Google ma w tym zakresie
swoje plany. Wracajac jednak na nasze podwaérko. Rynek pozyczek
internetowych w Polsce jest jednym z najwiekszych i najbardziej
rozwinietych w Europie. Dynamike rozwoju tego sektora potwier-
dzaja liczne analizy Narodowego Banku Polskiego czy Zwiazku Firm
Pozyczkowych. Wedtug nich, juz blisko 3 min Polakéw korzysta z ustug
firm pozyczkowych, a sam rynek wycenia sie na 6 mld zt. Co istotne,
eksperci zgodnie przyznaja, ze w kolejnych latach wynik bedzie dwu-
cyfrowy. Najszybszy wzrost dotyczy branzy, w ktorej dziata firma Mata
Pozyczka, czyli pozyczek udzielanych przez internet. A wszystko to

kosztem graczy offlinowych, ktorzy udzielaja kredytow w oddziatach
czy podczas domowych wizyt. Przysztos¢ consumer finance bez wat-
pienia jest w sieci.

mld. zi

wartosé rynku

&=

==
pozyczkowego @

=0

w Polsce (wg. ZFP)

Nowe przepisy, nowe mozliwosci

Sa firmy, ktére nie poradzity sobie z duzg konkurencja i ograniczeniami
narzuconymi przez ustawodawce. - Dla nas oznaczato to tylko jedno
— powiekszenie grona nowych klientow. Ustawe warto bytoby dopra-
cowag, jednak faktem jest, ze dzieki niej sektor w ktorym dziatamy stat
sie petnoprawnym uczestnikiem regulowanego rynku finansowego.
Zyskalismy wieksze zaufanie klientow. Odzwierciedleniem tego sg na-
sze coraz to lepsze wyniki sprzedazowe. Dalsza konsolidacja branzy to
ogromna szansa na jeszcze lepszy wynik finansowy. Zamierzamy to wy-
korzysta¢ — podkresla Edwin Milewski, ktory stoi za sterem spotki Mata
Pozyczka, whasciciela serwisow smartpozyczka.pl oraz pozyczkaplus.pl.
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potencjalnych klientow (wg. KPF)

Fintech to za mato!

- Banki i firmy pozyczajace offline patrza na nas tak, jak tradycyjni tak-
sowkarze patrza na Ubera. Z jednej strony nam zazdroszcza, a z drugiej
- traktuja jak realne zagrozenie. My, tak jak i tworcy Ubera wiemy, ze
technologie zmieniaja kazda sfere naszego zycia. Dlatego nieustannie
inwestujemy w fintechowe rozwiazania. Blisko wspotpracujemy tez ze
Zwiazkiem Firm Pozyczkowych w tworzeniu wysokich standardéw dla
branzy mikropozyczek online. Stawiajac na rozwoj technologii, nie zapo-
minamy jednak o kliencie i jego indywidualnych potrzebach. To stanowi
nasza przewage konkurencyjna — ttumaczy Edwin Milewski, CEO firmy
Mata Pozyczka. Klasyczna juz zasada Pareto méwi, ze 20 proc. klientow
generuje 80 proc. zysku. Osiagnac to moga tylko Ci, ktorzy zdaja sobie
sprawe z wagi procesu customer service. - Nie sztuka jest pozyczy¢
raz. Prawdziwym wyzwaniem jest przekonac klienta do nawigzania
dtugoterminowej relacji. Zbudowanie odpowiedniego zwigzku z klien-
tem oraz zyskanie jego zaufania daje nadzwyczajne efekty sprzedazo-
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we — mowi Edwin Milewski podkreslajac, ze nie bez przyczyny to Mata
Pozyczka zostata wyrézniona tytutem Instytucja Pozyczkowa 2016 roku.
W samym tylko 2015 r. dwa serwisy firmy, www.smartpozyczka.pl oraz
www.pozyczkaplus.pl, zanotowaty w sumie az dwukrotny wzrost cat-
kowitej liczby udzielonych pozyczek, a portfel tych nowo udzielonych
zwigkszyt sie az 0 207 proc. Takiej dynamiki prézno szukac u konkurencji.

Oferta dla inwestorow

Mimo braku wysokobudzetowych kampanii telewizyjnych spotce Mata
Pozyczka udato sie zbudowac liczng baze klientoéw i udzieli¢ blisko 15
min pozyczek. Dzi$ firma posiada juz ponad milionowa baze klientow,
ktora stale rosnie. To plasuje jq jako efektywng i pewng platforme ge-
nerowania wysokich zyskow dla potencjalnych inwestoréw. - Oferujemy
rézne opcje lokowania kapitatu, ktore zapewnia wysoka stope zwrotu
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zinwestydji. W planach jest tez pierwsza emisja obligacji naszej spotki.
Pozyskany kapitat wesprze rozwoj naszego portfela kredytowego w
2017 roku oraz wdrozenie kolejnych fintechowych rozwiazan - ttuma-
czy Edwin Milewski.

Ekspansja i rozwoj

Popyt na pozyczki w Polsce stale rosnie. Stad potrzeba ciagtej ekspansji i
rozwoju, a to wymaga dodatkowego zrédta finansowania i pozyskania in-
westorow. W tej branzy inwestorzy, jak i klienci moga duzo zyskac. Nic nie
wskazuje na to, aby zainteresowanie klientow wygodnymi, bezpiecznymi
i tanimi pozyczkami spadto. - Nasza oferta jest prosta: pozyczkobiorcy
zwracaja pieniadze, a inwestor dostaje to, na czym zalezy mu najbardziej,
czyli szybki i wysoki zwrot z inwestycji. Obecnie trudno o szybszg, prost-
sza i bardziej zyskowng oferte na rynku — podsumowuje Edwin Milewski.
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